
Unser Auftraggeber ist ein renommiertes, international agierendes Unternehmen

der Automobilzulieferindustrie, welches innovative Produkte für den Innenraum

produziert. Standort ist der Großraum Wolfsburg. Zur Vermittlung in eine

unbefristete Festanstellung suchen wir im Rahmen eines exklusiven

Suchmandats einen

Sales Engineer (m/w/d)

Standort: Raum Hannover

Kennziffer: 26831

Ihre Aufgaben

In dieser Position verantworten Sie die Vertriebsentwicklung der zugewiesenen

Produktportfolios. Zu Ihren weiteren Aufgaben gehören:

 

• 

Regelmäßige Kundenbesuche und ein Aufbau einer guten Kundenbeziehung

• 

Aufbau von Beziehungen zu wichtigen Mitarbeitern in der Kundenorganisation

• 

Überwachung der Kundenzufriedenheit

• 

Erstellung und Aktualisierung von kommerziellen Angeboten

• 

Sie sind Teil des Aquisitionsteams und haben ein tiefgreifendes Verständnis für

den Business Plan und die RFQA

• 

Detailliertes Verständnis der Auswirkungen von Stückpreisen

• 

Vorbereitung und Befolgung kommerzieller Produktivitätsvorschläge

Ihre Qualifikation

• 

Abgeschlossenes betriebswirtschaftliches Master-Studium oder eine

vergleichbare Qualifikation

• 

Tiefgehendes Know-how im Vertrieb in einem industriellen B2B-Umfeld

• 

Kenntnisse in MS Office sowie Berichtskenntnisse

• 

Verhandlungssichere Englisch Kenntnisse

• 

Sicherer Umgang mit Finanzdaten

• 

Ausgeprägte Kommunikations- und Präsentationsfähigkeiten

• 

Internationales Geschäftsdenken

• 

Gute analytische Fähigkeiten und Verantwortungsbewusstsein runden Ihr Profil

ab

Geboten wird Ihnen

• 

eine unbefristete Festanstellung in einem dynamischen Arbeitsumfeld bei einem

international agierenden Automobilzulieferer

• 

eine motivierende Funktion mit der Möglichkeit, wichtige strategische Impulse

zur Weiterentwicklung des Unternehmens zu setzen

• 

ein der verantwortungsvollen Funktion entsprechendes Vergütungspaket

• 

ein hohes Maß an eigenen Gestaltungsmöglichkeiten

• 

ein Arbeitsplatz mit guten internen Entwicklungsmöglichkeiten

Die im Jahr 2003 gegründete OPTARES GmbH &

Co. KG steht für Spezialisierung in der

Personalberatung: Als erfolgreicher Partner der

Automobilzulieferindustrie unterstützen wir

namhafte Unternehmen bei der passgenauen und

zeitnahen Besetzung von Positionen für Fach- und

Führungskräfte.

Unseren Kandidaten (m/w/d) garantieren wir eine

professionelle, diskrete und transparente

Betreuung während des gesamten

Bewerbungsprozesses. Sie profitieren von unserem

weitreichenden Kundennetzwerk, welches vom

innovativen Mittelständler bis zum international

führenden Konzern reicht.

Ihr Ansprechpartner

Herr Willem Nijholt-Stiller

Recruitment Specialist

Tel. +49 441 21879-28

willem.nijholt-stiller@optares.de

Optares GmbH & Co. KG

Personalberatung und -vermittlung

Cloppenburger Straße 9

26135 Oldenburg

www.optares.de

Folgen Sie uns auf
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